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Navigare prin economie
cu toate panzele sus

Navigator Software, membru al Vector Group, este o firmd specializatd

in dezvoltarea si comercializarea de sisteme de gestiune si monitorizare pentru
domeniile HoReCa, Retail, Sdndtate, Sigurantd si E-Business. Oferd consultantd
economicd, financiard si de contabilitate, dar este un partener de incredere

si In achizitia de echipamente informatice.

In februarie 2011 firma s-a mutat intr-un sediu nou,
modern. Centrul de Afaceri si Informatica - de altfel
prima initiativa de acest gen din Transilvania - are ca
obiectiv major dezvoltarea infrastructurii de afaceri si
furnizarea de informatii, servicii si tehnologii, cu scopul
de a creste nivelul competitivitatii afacerilor. Investitia,
a carei valoare ajunge la 600 000 euro, a fost realizata

doar 9 luni, in parteneriat cu Agentia de Dezvoltare
Rurala.

Activitatea firmei este Impartita pe patru segmente
mari: HoReCa, Retail, Sigurantd, e-Business, fiecare
oferind multiple posibilititi de eficientizare a activ-
itatii.
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Solutii pentru firme de productie

Anul 2017 este special dedicat segmentului de pro-
ductie — brutarii, patiserii, unitati de prelucrarea
laptelui si a carnii. Navigator Software se implica in
productie (urmarirea proceselor pe etape), gestionarea
resurselor si a stocurilor, calculul de eficienta si ur-
mérirea comenyzilor. In acest domeniu fiecare agent eco-
nomic fsi doreste sprijin pentru ca produce o anumita
cantitate, dar se fntampina dificultati in definirea exacta
a costului real al activitatii. Statul face presiuni mariin a
diminua evaziunea, si daca in Ungaria in anii trecuti din

1.850 de brutdrii au rdmas 900, fncercdm sa venim in
sprijinul celor din Romania.

Inovatia Vector Group: Vanzari ambulante fara
probleme!

1. Introduceti domeniul de activitate cu codul CAEN
4789 (Comertul cu amanuntul prin standuri, chioscuri
si piete ale altor produse)

2. Achizitionati un echipament mobil (PDA) si o casa
de marcat mobil

3. Comandati solutia software Agent Navigator — veri-
ficare istoric clienti si stare facturi (achitat/neachitat),
preluare comenzi, urmdrirea in timp real a comenzilor

sialivrarilor, generare bon fiscal sau facturd la fata locu-
lui.

Solutii complete pentru: Hotel, Res-
taurant, Cafenea, Pizzerie, Fast-food,
Canting, Cofetarie, Patiserie, Gelaterie
Beneficii:

- proceduri de vanzare destinate uni-
tatilor HoReCa

« administrarea operatiunilor hoteliere —
rezervari online si offline, grupuri orga-
nizate, registre si deconturi lunare obli-
gatorii

« sisteme de acces In camerd, economi-
zor de energie « sistem de apelare chel-
neri pentru restaurant

« preluare comenzi cu echipamente mobile
« monitorizarea comenzilor lansate catre
bucatdrie

- definirea retetelor cu calculatie de pret,
interfatare cu céntare, monitorizarea
timpilor de productie

« gestiune si contabilitate primara

« rapoarte i statistici
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Retail

Solutii complete pentru: Magazin, Su-
permarket, Florarie, Boutique, Brutarie,
Patiserie, Statii de carburanti, Distributie
Beneficii:

« proceduri de vanzare destinate
unitdtilor comerciale

- accelerarea vanzarilor

« automatizarea proceselor prin tech-
nologia codurilor de bare

- receptie marfa

- identificarea specifica a produselor

- inventariere

« istoric client

- datorii si comenzi catre furnizori

« soft de preluare comenzi destinat
echipamentelor mobile ale firmelor de
distributie

- vanzari ambulante

- gestiune statii de carburanti « gestiune
si contabilitate primard

TRANSILVANIA

. v
Siguranta

Solutii pentru:

firme de distributie, curierat, postasi,
agenti de vanzare, patrule, paznici de
noapte, receptioneri

- Semnalizarea unei probleme de
sanatate: ideal pentru persoane in
varsta, membrii de familie bolnave

+ Monitorizarea pozitiei: controlul
agentilor de vanzare sau a patrulelor

» Verificarea vigilentei angajatilor: se
solicitd introducerea unui cod PIN de
catre paznici de noapte, receptioneri

« Monitorizarea rutelor: pentru
firmele de distributie, postasi, agenti

Date de contact:

547367 Corunca, $os. Sighisoarei 409/B (Vis-a-vis de Show-roomul Citroén)
jud. Mures

e-Business

« Controlling intern: control asupra
proceselor interne prin platforma online:
Nomenclatoare, Ofertare, Contractare,
Facturare, Urmarire scadente, Service/
Garantie, Formare preturi, Retete produse,
Managementul documentelor, Logistica

« Design web: servicii complete de
creare pagini web - concept, grafica,
lansare online, administrare, gdzduire

» Webshopuri profesionale: platforma
de administrare, drepturi diferite de
acces, mai multe module de limbi,
modalitdti de platd multiple, modul
newsletter, galerie foto

Tel.: 0757 999 111, 0265 265 643, 0365 882 100

Fax: 0265 265 643
E-mail: contact@vector-group.ro
Web: www.vector-group.ro




"COVER STORY

“E vremea sa lasam toporul pentru drujba!”

Baldzs Endre si Kocsis Levente au
acceptat usor provocarea unel
piete generoase, dar dificile, cea a
dezvoltdrii si comercializdrii de sis-
teme de gestiune si monitorizare
pentru domeniile HoReCa, Retail,
Sanatate, Siguranta si E-Business.
Mai simplu, programe gandite
pentru a monitoriza perfor-
mantele unei firme, de a depista si
remedia prompt problemele ei
economice si logistice. Adicd un
medic bun, care s prevind boala
sau sd o vindece din fazad incipi-
entad.

Rep.: Care este parcursul de pand acum al firmei
dv.2

Balazs Endre: Am pornit aceasta afacere in 2008.
Am stabilit o piatd tintd atractivd si cu multe nevoi:
firmele mici si mijlocii in dezvoltare, care activeazd
in turism, comert, productie, servicii si au probleme
in materie de evidentd. In trei ani am fost martorii
unei cresteri si dezvoltdri continue. Am ajuns la o
echipd de 14 persoane si peste 15 programe infor-
matice. Eu sunt economist de meserie, cu spe-
cializare in contabilitate. Am lucrat la multe firme ca
si director economig, iar la un moment dat am vazut
ca piata de softuri se compune din doud segmente
importante: unul cu produse aduse din strdindtate
si unul format din producatorii interni. Am observat
ca aici existau goluri mari, asa cd am decis sa lucram
pe acest domeniu. Am inceput cu softuri pentru
hoteluri, restaurante etc, ceea ce numim pe scurt
HORECA. Pot spune ca de la primele produse am
nregistrat un success important. Am trecut apoi la
retail, benzinarii, statii de GPL etc.

Rep.: Care este rolul dv in activitatea firmelor?

Balazs Endre: Noi traducem intr-un limbaj simplu
problemele economice pe care multi administratori
nu le inteleg si oferim solutii pentru rezolvarea lor.
Utilizatorul informatiei poate primi datele in forma
si cantitatea doritd. De exemplu, dacd un investitor
are mai multe unitati in care face comert, sau oferd
servicii si foloseste un soft bun, poate obtine in per-
manenta informatii complete despre activitate.
Poate vedea in fiecare locatie, pe fiecare raion, zilnic,
ce merge, ce nu merge, unde sunt scaderi, cresteri,
ce diferente exista fatd de luna trecutd, anul trecut.
O informatie sintetizata fi ofera o imagine clard
asupra bunului mers al firmei. Pot fi eliminate greseli
de organizare sau de altd naturd, altfel greu de depi-

www.transilvaniabusiness.ro

stat. Putem scoate din firme abuzurile, eventualele
furturi. Monitorizam relatiile comerciale, oferim o ev-
identd transparentd care poate ajuta in relatia cu
bancile, tot mai exigente etc.

Important este ca nimanui sa nu fi fie frica sa ceara
ajutor. Multi si-au dezvoltat afaceri familiale, lucrand
cum stiu ei ca e bine si nu prea admit cd la un mo-
ment dat au nevoie de ajutor de specialitate. In ul-
timii ani s-au fnmultit si comerciantii si a aparut o
concurentd puternic. In consecingd profitul obginut
de fiecare in parte a scazut. Aici intervine eficienti-
zarea activitatii. Daca in trecut pretul unui produs
insemna costul de productie plus adaosul comercial,
adica suma pe care vroia sa o castige respectivul,
acum lucrurile s-au schimbat. Avem pretul. Stim ca
piata poate plati, de exemplu, 1 leu pentru un pro-
dus, asa ca investitorul, stiind cam cat vrea sa castige,
trebuie sa realizeze produsul din diferenta. Fara o
analizd seriosa a fiecdrei resurse, materiald sau
umana, risti sd ai niste plusuri la cost si sa diminuezi
astfel profitul.

Trebuie s& spun cd activitatea noastra nu are doar
scopul de a rezolva probleme deja manifestate. Noi
incercam sa le identificim inca dintr-o faza incipi-
entd, ba chiar sa le preintdmpindm. Dacd o firma
produce bani nu fnseamnd cd are si profit, sau nu
unul suficient. E posibil sa existe probleme, dis-
functionalitari, fard ca patronul sa stie de ele. Acest
lucru poate fi evidentiat prin mijloace moderne, cu
ajutorul unor softuri ce urmaresc resursele cu
promptitudine.

Rep.: Care sunt atuurile companiei Vector?

Balazs Endre: In orice business trebuie s investesti.
Banul, nu altceva, face ban. Sigur, cu oameni. E nevoie
de investitii in resurse materiale si mai ales umane.
Noi am facut aceste investitii. Ne dezvoltam incet,
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dar pe baza reald. Avem o echipa bung, care a acu-
mulat deja o experienta importantd. Noi nu vream
sa avem clienti de la care sd ludm azi niste bani si
apoi sa ne vedem fiecare de drum. Cautam parteneri,
pe termen mediu, cel putin, pe care sa fi ajutdm sa
lucreze mai bine, pentru ca bundstarea lor inseamna
si bundstarea noastra.

Rep: Ce sfat le dati celor care inca nu folosesc ser-
vicii de genul celor oferite de dv.2

Balazs Endre: Afacerile moderne ne pot face sclavi.
Lucrdm sa castigam mai mult, dar platim uneori un
pret prea mare. Ne dorim mai multi bani, dar ar tre-
bui sa castigdm in acelasi timp mai multa libertate,
mai mult timp de odihna. Un manager bun nu este
cel care lucreaza zi lumina pina la epuizare, ci unul
care stie sa fsi aleagd oameni buni si solutii informat-
ice ce li pot usura mult munca. Azi nu trimiti omul
n padure cu toporul, ca sa taie copadi, ¢i fi cumperi
o drujba. Acest lucru il propunem si noi. Faci un
efort financiar, dar cu scopul de a castiga mai mult.
Termenul de recuperare a investitiei si de obtinere
apoi a unui profit suplimentar nu este lung.

Cu munca si decizii potrivite reusim s stabilizam o
valoare adaugata care ne ajuta sa trdim mai bine.
Pentru cd, in fond, acesta este scopul. Sa fim mai mai
multumiti de ceea ce facem.

Sigur, si politicul are mari carente, dar intrebarea este:
noi, oamenii de afaceri, am facut tot ce trebuie pen-
tru a folosi resursele in mod optim? Si noi suntem
vinovati pentru dezvoltarea lentd. Oamenii trebuie
scosi din casd, motivati, de oameni cu viziune eco-
nomicd, indrizneti. In concluzie, eu le-ag recomanda
tutoror sa arunce toporul si sa cumpere o drujbd!

Florin Marcel
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